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FIMAA

ha istituito

un tavolo

di lavoro

coi 10 principali
franchisor.
Obiettivo
valorizzare

gli agenti
immobiliari

Valerio Angeletti
presidente FIMAA

alorizzare |a figura del-

I'agente immatxliare per

contrastare  lattusle

crisi del settore. £ que-
sto lintento che ha mosso
FIMAA (Federazione lalana
Mediator e Agenti di Affarl) a
istituire un tavolo di lavore con |
principali franchisor. Alliniziativa
hanno adento Coldwell Ban-
ker Italy; Engel & Volkers
Masterlicence Italia; Fon-
docasa SpA; Gabetti
Franchising Agency; Gri-
maldi Franchising SpA;

Professionecasa SpA;
RE/MAX Italia; Retecasa
SpA & Solo Affitti

[ 'obiettivo & quello di svluppara
per la pnma wolta in Italia delie si-
nergie tra le associazioni d ca-
tegoria e 1 gruppl immobilian per
incrementare i livello di prepara-
zione degll agenti e quindi au-
mentare  la  quotz di
compravendite intermediate da
questi professionisti. “Si & supe-
rata la barnera esistente fra reti
franchising & un sindacato dica-
tegoria avendo mantenuto di-
stinto Il ruolo commerciale da

Bruno Vettore
ad Gabett: Franchising Agency

quello poltico-sindacale” rac-
canto Valerio Angeletti, pre-
sdente di FIMAA La legica
sembra essere quella che, condi-
videndo assieme le problemati-
che, si possano trovare assieme
delle soluzioni. “Finalmente si &
superato guel'antagonismo Im-
motivato tra associazioni e mer-
cato” chiosa Bruno Vettore,
dinninistrature delegalu Jdi Ga-
betti Franchising Agency
"'associazione ha bisogno di
confrantarsi can gl operaton
perché necessita di conescere
quello che soltanto un'‘azienda
pud sapere. ossia i bisogni del
mercato Ma gli operatori hanno
bisogno di confrontarsi con le as-
SOCIAZION per capire le problema-
tiche dellz professione”

Per Dario Castiglia ad. d
RE/MAX Italia "guesta iniziativa
dimastra una certa matunta da
parte del mercate”, mentre per
Fabio Guglielmi, ad. d Pro-
fessionecasa, “dopo anni di v
sioni e contrapposizioni, complice
anche un mercato diverso, era
armvato (| momento per questa
contaminazione” Infatt le tema-

Dario Castiglia
ad. RE/MAX ltalia
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tiche da affrontare non mancano
di certa Angeletti racconta
come un primo tema da affron-
tare sara quello della formazione
degli agenti. "Oggi & maggiore la
consapevolezza che gli agent
mmaobikar necessitano di prepa-
razione anche su temi non spe-
cificatamente legati al processo
commerciale della vendita immo-
Liligre, rgliuranu il livello gudlile-
tivo delle strutture allintema
delle quah operana, rendendole
piu fortr anche in moment di
crisi”

Il tavolo di lavoro avwra una ca-
denza bimestrele, e terminera tra
due anni. "Non si tratta di un ta-
volo chiusa™ spiega |l presidente
di FIMAA. “Anche se in questa
prnma fase abbiamo preferito
nen allargare ad altr cperatori.
Ma lntento € quelio di aprire |
tavolo dopo | pnmo semestre ad
altr espanent del settore, 3/ fine
di elaborare assieme una carta
del servizi minimi garantiti dagli
agenti immabiliari”, E questo sara
soltanto il primo passo. 1a gl
altn anche un codice deontolo-
gico

Fabio Guglielmi
ad Professonecasa




