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,HL Berloni, e a Bollate

Comee cambiato il me dsa nella zona?|
titolare di Re/Max

Ne parliamo con Roberto Pieri,

BOLLATE - Come si sta
muovendo il mercato immo-
biliare nella nostra zona? Che
cosa & cambiato dopo
I'esplosione della grande
crisi avvenuta alla fine del
20097 Come mai diverse
agenzie immobiliari.a Bolla-
te (e non solo) hanno chiu-
so i battenti? Il mercato del-
la casa un tempo era terre-
no per facili guadagni, oggi
& un mondo assai pil insi-
dioso nel quale solo i migliori
e i pit professionali riesco-
no a sopravvivere. Per capi-
re meglio che costa stia ac-
cadendo, abbiamo intervista-
to Roberto Pieri, titolare del-
la Re/Max di piazza San Fran-
cesco a Bollate, agenzia
aperta nel 2002 a cui nel 2007
si & aggiunta la filiale di Are-
se, citta in cui Pieri vive. Un
profondo conoscitore della
nostra zona, insomma, per
giunta fresco di viaggio a Las
Vegas per ritirare un presti-
gioso premio. Partiamo pro-
prio da qui.

“Alla convenction di Las
Vegas —ci spiega Pieri— sono
stati premiati i super produt-
tori e ioin Italia sono stato uno
dei primi”.

Qual é il segreto del suc-
cesso oggi, in un momento
cosidifficile per il mercato
immobiliare?

“E' il gioco di squadra, il gio-
co di rete. Pili si & in rete e
piu si ha la possibilita di ven-
dere qualunque cosa ovun-
que, perché c’'e sempre qual-
cuno specializzato che sa
come muoversi. Noi non an-
diamo a suonare ai campa-
nelli, noi seguiamo le perso-
ne, non le case. L'altro gior-
no sono venute da noi due
persone: una voleva acqui-
stare una casa in Peru, I'al-
tra in Virginia. Con la nostra
rete siamo in grado di aiutarli.
Il fatto che gli americani mi
abbiano premiato dimostra
che anche qui siamo riusciti
a sviluppare il loro modello”.

Come sta cambiando oggi
il mercato degli immobili
nellanostra zona? Che pro-
spettive vede?

“Nella nostra zona una vol-
ta si cambiava casa per ne-
cessita, perché serviva una
stanza in piu. Oggi chi ha
quella necessita non si muo-
ve, aspetta, tiene i soldi in
banca. Oggi invece si acqui-
sta di piu per emotivita: il
sogno della casa bella, quel-
la in campagna o quella co-
moda per gli spostamenti”.

Che cosa cambia con que-
sta nuovatendenza?

“Che oggi noi abbiamo piu
interesse a un incarico di
acquisto che non di vendita.

licliente che cerca unadeter-
minata casa & motivato, de-
ciso. Tu puoilavorare in squa-
dra cqn i tuoi collaboratori per
soddisfare la sua richiesta,
il suo sogno di casa. In que-
sto modo sifidelizzanoi clien-
.

Come mai alcune agenzie
immobiliari hanno chiuso e
voino?

“Noi invogliamo i titolari di
altre agenzie a chiudere e
venire a lavorare con noi, per

Roberto Pieri,
? titolare della
Re/Max di
Bollate e
Arese, grande
conoscitore
del mercato
immobiliare
della nostra
zona. In
questa foto é
ritratto
durante sua la
premiazione
avvenuta a Las
Vegas il mese
scorso

avere un gruppo piu forte.
Questa & la nostra prima for-
za. Poi c'é ilmarchio Re/Max,
che é di prestigio e garanti-
sce il massimo della serie-
ta e professionalita”.

Come sta cambiando la fi-
guradell’agente immobilia-
re rispetto al passato?

“Oggi non & pitl quello col
cravattone che va a suonare
ai campanelli delle case;
80No persone sempre pil
professionali, sempre piu di
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qualita, perché & questo che
faladifferenza”.

Lacreazione diunalbo degli
agenti immobiliari portereb-
be pil garanzie ai clienti?

“I clienti oggi sono super-
protetti. Lo Stato ha imposto
all'agente immobiliare dei
nuoviimportanti ruoli: un ruolo
di controllo sui flussi di de-
naro, I'obbligo di registrare i
contratti entro 20 giorni, I'ob-
bligo di dichiarare al rogito la
societd, I'agente che ha com-
piuto la trattativa e il compen-
so percepito. C’é la traspa-
renza totale: chi continua a
lavorare senza trasparenza
rischia grosso. Inoltre da
qualche anno occorre supe-
rare un esame per I'abilita-
zione. Se un agente non ha
I'abilitazione, nessuno pud
obbligare il cliente a pagare
la sua commissione”.

Vogliamo chiederle un pa-
rere che riguarda stretta-
mente Bollate. In piazza del
Mercato si vogliono realiz-
zare delle torri con alloggi di
pregio. Al di la delle polemi-
che in atto, secondo lei a
Bollate questo tipo di case
hanno mercato?

“8i, il mercato per gli allog-
gidipregio ¢’ a Bollate. Oggi,
soprattutto dopo la crisi, il
mercato & proprio sugli allog-

-gi di pregio. Sono questi che

stanno muovendo i numeri.
Se a Bollate sifa qualcosa di
pregio, si vende”.

La crisi che impatto ha
avuto sui prezzi delle case
nella nostrazona?

“Grazie alla crisi, i prezzi
delle case sono tornati quelli
reali; ¢’é stata una diminuzio-
ne che potremmo valutare
circa del 20% e questo ha
riportato il mercato a prezzi
reali. Ma grazie alla crisi c'é
anche piu professionalita, c'e
piu trasparenza ed & miglio-
rata la qualita degli immobi-
Ii”.

Lei & unapersonacaricadi
entusiasmo, I'abbiamo vista
piu volte impegnata nel so-
ciale, dal Telefono azzurro
alle sponsorizzazioni. Ma
qual & oggi il suo sogno?

“Quando ho cominciato, il
mio sogno era realizzare cid
che oggi ho realizzato, diven-
tare una persona di riferimen-
to fuori dalla massa. Se devo
guardare a un sogno futuro,
€ quello che un domani vi sia
una sola voce del mercato

-immobiliare degli agenti,

essere un gruppo compatto
anche conlaconcorrenza, non
un gruppo disunito e sleale,
ma un gruppo che sappia
collaborare incondizionata-
mente”.
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Al prezzo equo vendiamo tutto



