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La congiuntura negativa penalizza il segmento
del cregito cosi le r%ti fango strategie di rivincita
Cristina Giua o affittare. Sul fronte franchising  Franchisingagency cercasso per-
Stagione difficile per gli abbiamo una forte richiesta sone tra consulenti immobiliari
agentiimmobiliarie perchisioc-  dall'esternodapartediprofessio-  junior e senior e assistenti com-
cupa di mediazione del credito.  nisti indipendenti per rapportidi  merciali; 200 i profili richiesti in-
Dopo un 2009 all'insegna di un  collaborazione c aggregazione».  vece da Grimaldi immobiliare.
calo diffuso delle compravendi- Quattrocentole agenzieimmo-  Tipologie di rapporto di lavoro
te e della stretta creditizia delle  biliari con cui Pirelli Re agency ¢ pilirichieste: collaborazioni a par-
banche, due delle professioni entrata nel 2010 (9o chiuse nel titalvae collaborazionia proget-
chiave dellimmobiliare tenta- 2009, 85 le nuove aperture): il to (queste con retribuzione fissa
no il rilancio (per entrambe, fra gruppodellaBicoccarispondeal-  da1.000-1.200 euro al mese lordi,
Ialtro, sono in corso d'opera lacrisi- purconlincognitadello  pili gettoni e percentuali in base
una serie di riforme, in termini  spin-off della parte immobiliare, agliincarichi acquisiti e venduti).
diaccesso alla professione e or-  reteagenzie inclusa, ventilatadal- Campagna acquisti oricntataa
gani di controllo). la capogruppo entro la fine del-  figure senior che hanno gia un’at-
I mediatori sono i piti penaliz-  I'anno- preparandosiautilizzare  tivitd e un punto vendita avviati
zati, visti i mutui erogati conil la rete per la dismissione della  perilgruppo Frimm. Larete mu-
contagocce dagli istituti di credi- parte del portafoglio di small as-  tui Frimmoney dichiarauname-
to. Qualche spazio in pili, invece, set (immobili entro i 5 milioni di ~ diadin,snuovicontrattidiaffilia-
per gli agenti immobiliari, apatto  euro di valore) tra residenziale, zionealmese,congonuoviaffilia-
perd di orientarsi su nicchie di  uffici, spaziindustriali. _ti nel 2009 mentre la rete di-
mercato come Je abitazioni dilus- [’anno scorso & stato un anno  Frimm, che ha chiuso il 2009 con
so, gli affitti, l'intermediazione da dimenticare per i mediatori circa 60 agenzie immobiliari in
peril corporate. del credito (secondo la Fimec il pili, dichiaraunamediadiseinuo-
Secondo Fiaip tra il 2009 ¢ il numero dei mediatori operativi - vicontrattidiaffiliazione al mese.
2010il settore & destinatoaperde-  inltaliaammonta a 3omila, su un La crisi lascia comunque mar-
re 3omila posti dilavoro. Anchea totale di iscrizioni all’albo di ol-  gini di manovra sullusso: il grup-
livello di franchising la crisisifa tre 15omila). Racconta Enrico po tedesco. Engels&Volkers,
sentire, come racconta Antonio  Quadri, consigliere delegato  specializzato in intermediazio-
Pasca, presidente di Tecnocasa Tree Finance (ramo del gruppo  ne di case di fascia alta, ha au-
franchising: «Abbiamo avuto Tree che raccoglie i marchi mentato del 24% le commissio-
una"mortalitd" del5-6oo, negliul-  dell'intermediazione GabettiFi- i fatturate, a fine 2009 su fine
timi1g annilamedia¢ statatrail3 nance, Rexfin, Smartfin): «Ab- 2008, dalle otto affiliate jtalia-
¢ il 59». Le strategie per il 20102 biamo chiusoilis% deipuntiven-  ne, destinate ad aprile a diven-
«Mantenerele posizioni-ripren-  dita, penalizzati dalla stretta dei tarenove conunanuovaaper-
de~:2.887agenzieamarchioTec- mutuichehaallontanatodalmer-  turaaMilano. Segnali positi-
nocasa ¢ Tecnorete e 361 punti- cato fasce deboli come stranieri,  vianchedalmercatodellelo-
venditaper i marchi dimediazio- giovani coppie, famiglie mono- cazioni,doveafareil puntoé
ne creditizia Kiron ed Epicas. E  reddito. Adesso stiamoreclutan-  Massimo Gaddoni, responsa-
puntare su una struttura come do200agenti». bile sviluppo rete Solo Affitti
Tecnocasa per le imprese, oggi Aconfermadiunclimadimag- (che da fine marzo si allarga
congyufficisul territorion. giorfiduciac’éilrecruitingdeitre  agliaffittiperle vacanze): «Ab-
Strategia orientata susegmen- marchidi Tree Real Estate chesi  biamo aperto 52 nuove agen-
ti di mercato alternativi anche occupanodiintermediazioneim-  zie, con lobiettivo per la fine
perRBEAI talia: «Siamo appena  mobiliare: Professionecasa,gui-  del 2010 di aggiungerne altre
partiti con la divisione corporate  data da Fabio Gugliclmi, cerca = 65». Diciannove le agen-
-spiegail presidente Dario Casti- 300 risorse per profili darespon-  zie che sono state chiu-
glia - destinata a grandi societd  sabile cassistente diagenzia, fun-  senel2009.
con assetimmobiliaridavendere zionari senior e junior; Gabetti @ RPRODUZIONT RISTRVATA .
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Le due professioni

(*) dato reddito Agenzia delle entrate (**) dato Unioncamere

Agentt immobiliari
(dati Fiaip) I

almeno diploma
scuola media superiore

48.900 curo

2008 (*)

I
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iscritti ai Ruoli
agenti immobiliari (**)

~Agente
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' del gruppo

Usa

— Identikit -

Agente -
Kiron

Lasocieta
chiede un
abbiglia-
mento
formale e
Omogeneo

ediatori creditizi

-0 (datiFimec)

1 anni

% donne

-] ?%% dipioma

media superiore

% laurea

Fatturato
medio all’anno:

wila euro
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mediatori
(30mila operativi)
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